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EXPOSICAO FORMULADA PELO EXCELENTESSI
MO SENHOR DOUTOR RAMIRO SARATVA GUERRET .
RO, MINISTRO DAS RELACOES EXTERIORES L3 ggAgi/ggzif/g: 3534
BRASIL, NA SEGUNDA REUNIAO DO CONSELHO

DE MINISTROS

(Segunda Sessio Plenaria)

Senhor Presidente:

Em primeiro lugar queria congratular-me com 08 demais colegas em torno desta
Mesa por havermos elegido Vossa Exceléncia para dirigir nossos trabalhos e, am ge<
gundo lugar, congratular-me tambenm por termos Montevidéu como sede de nossa reu-
niao, uma cidade tao bem dotada por seu clima, por suas comodidades e sobretudo Pe
la hospitalidade de sey Povo e Governo, tao bem dotada como disse para osg nossos
encontros latino-americanos. Na verdade o esforgo de integragao 1atino~americana,
ja vem ha algum tempo, ha quase um quarto de seculo.

muito substancial e me lembro por exemplo qué no ano 1981 talvez o Gltimo que  se
caracterizou, apesar das duas criges do petréleo, Por um processo de expansao eco-
nomica ainda as exportagoes de meu pais se dirigiram a América Latina em uma pro-
porgao de 18 Por cento do total. E comparado isto com ag grandesregiéescomerciqg
-tes do mundo, Estados Unidos, CEE, Japao e o0s demais paiseeemndesanvolvimento esta
porcentagem era muito importante. :

Por primeira vez a regiao excedeu os Estados Unidos como destino de nossas ex
portacoes. O que se Passou com nossas importagdes nao foi muito diferente, um creg

A partir de 1982 nos éntrameos em uma espiral descendente em relacao a todos os
aspectos da nossa economia interna € externamente e em todos nossos paises em dife
rentes graus, diferentes niveis. Num periodo de retragio e estagnagao como é natu-
ral, as medidas que tivemos de tomar todos os paises-membros desta Associacao ne-
cessariamente reduziram o comercio reciproco, um reflexo de uma situagdo de ordem
geral. Nao precisa entrar na analise desta situagao.

Ainda ha pouco em Quito, em janeiro, todos nég éxpusemos os nossos pontos de
vista e fizemos as nossas analises e o maig notavel dessa reuniao foi a coinciden~
cia de todos sobre os pontos fundamentais dessa anilige e também sobre as medidas
que se deviam tomar.

Aquela série de posigdes COLUN8 que apresentamos aos paises altamente indus-
trializados, aos Paises onde estdo gs instituigdes credoras nossas, infelizmente,
nao tem sensibilizado os Governos desses paises, embora se note aqui,alie em meios
academicos, as vezes jornalisticas, e ate Mmesmo em meios bancarios uma crescente
compreensao para aquilo que nos assinalamos como necessario no documento de Quito.
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A outra face do documento que era voltada para o nosso interior,para a regiao
mesma, evidentemente, fundamental, depende principalmente de nos mesmos ,embora nao
seja facil, nao nos enganemos, niao sao recomendacoes cuja efetivagao seja simples
nem facil.

Mas nos estamos fazendo de boa fé, todos os paises, um esforco nesse sentido
e nesta sessao em que estamos agora, da ALADI, atende a uma boa parte daquelas re-
comendacoes de Quito, além de cuidar, é obvio, daquilo que é proprio da organizacao
da ALADI e do seu programa de trabalho normal.

Nos acreditamos que as medidas que todos tomamos, de ordem geral, para
produzirmos saldo de balanga comercial com vistas a reduzirmos os déficit de
balango de pagamentos atendendo os servigos da divida devem ser tomados com

cuidado muito especial para nao se aplicarem mecanicamente também a outros pai
ses da regiao. -

Isto nao e facil, requer um trabalho de estudo e negociagao especifica
nas relacoes comerciais com cada um dos parceiros da regiao, mas é fundaman-
tal. Em parte estas medidas de ordem geral que nés aprovariamos amanha nao
tem esta especificidade de vantagem relativa que nos concedemos uns aos ou-
tros, mas é preciso até mesmo um pouco mais na administracao das nossas medi
das nacionais de ordem geral termos o cuidado de negociarmos bilateralmente le
vando em conta a especificidade do comércio com cada um de nossos parceiros na
regiao. :

Tudo o que fizermos, as medidas que tomarmos a fim de gerar comércio en
tre nés vao requerer na sua execugao uma grande determinagao juridica.

Pelos motivos comhecidos alguns aqui mesmo ja mencionados, todos nos te
mos setores e subsetores com interesses especiais, todos nés somos sociedades
de uma forma ou outra abertas e sujeitas —os Governos- as pressdes especifi-
cas dos interesses particulares. E preciso, portanto, haver determinagao e ter
sempre presente o interesse da economia nacional dos paises em seu conjunto,
de forma a sobrepujar essas pressoes especializadas por assim dizer. E preci
so uma grande determinagao para ver e precisar se isso se pode. Nao faz senti
do, € preciso quebrar essa espiral descendente de cada vez menos comércio re-
sultante do ajustamento do balangco de pagamentos simplesmente pela redugao das
importagoes. Precisamos ter confianca de que € possivel aumentar as exporta-
coes tambem e fazer as duas coisas, aumentar as exportagoes e aumentar as im
portagoes, o que requer imaginacao mas requer muito exame objetivo das possi
bilidades e uma negociagao talvez caso a caso muito cuidadosa mas muito deter
minada pelos objetivos que se procura alcancgar.

Nao desejaria Senhor Presidente fazer nenhum discurso, queria apenas di
zer algumas palavras para reiterar a posicao muito firme de meu pais de bus-
car juntamente com os demais membros desta Associagao todos os caminhos posqi
veis de uma forma pratica e eficiente mas imspirados sempre por esta motiva-
cao de evitar em primeiro lugar que esta retracao que nos foi imposta pela con
juntura mundial se reflita de uma forma perigosa e particularmente danosa aos
objetivos da integragao regional isolada na medida do possivel e ate ver nes-
ta integragdo regional, como foi dito aqui varias vezes um dos meios de ali-
viar ou de reduzir em nossas economias os efeitos negativos de recessao mun-
dial.
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